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Od trzech lat pracownicy Agencji Restrukturyzacji i Modernizacji Rolnictwa,
Kasy Rolniczego Ubezpieczenia Spotecznego, Osrodkow Doradztwa
Rolniczego i Krajowego Osrodka Wsparcia Rolnictwa majg mozliwosc
wspotpracy z Agro Ubezpieczeniami jako posrednicy. Jakie sg gtéwne
zatozenia tego pomystu, kto jest jego inicjatorem i na jakie potrzeby
odpowiada ta koncepcja?

Troche niezrecznie odpowiada¢ mi na to pytanie, bo jestem autorem tego rozwigzania.
Myslatem o nim od momentu zaangazowania kapitatowego Funduszu Sktadkowego
Ubezpieczenia Spotecznego Rolnikéw w Towarzystwo. Fundusz Sktadkowy jest podmiotem
$cisle zwigzanym z Kasg Rolniczego Ubezpieczenia Spotecznego. Pracuje w KRUS od 2001
roku, wiec znam bolgczki pracownikéw i ich problemy z niskimi wynagrodzeniami. Majac
na uwadze rozwdj pracownikéw, ale przede wszystkim realizacje misji wobec do rolnikéw,
postanowiliSmy wykorzystac potencjat tkwigcy w pracownikach instytucji okotorolniczych.
Po pierwsze, znaja rolnikdw i ich potrzeby, poniewaz majg do nich na co dzien dostep i
reprezentuja instytucje, ktére cieszg sie na wsi zaufaniem. Po drugie, daje im to mozliwos¢
uzyskania dodatkowych dochoddéw. Zadanie ich pozyskania nie byto i nadal nie jest proste.
Po wielu prébach udato sie trzy lata temu z powodzeniem wdrozy¢ ten pomyst w zycie,
réwniez dzieki wspétpracy z KOWR i jej spotkg corkg Green Lab, ktéra zostata agentem

ubezpieczeniowym - to za jej posrednictwem dystrybuujemy produkty AGRO Ubezpieczen.

Jakie warunki trzeba spetnié, by dotgczy¢ do programu?

Kryteria okres$lajg przepisy prawa - niezbedne jest Srednie wyksztatcenie, co w przypadku
pracownikéw urzeddw panstwowych jest standardem. Trzeba przejs¢ krétkie szkolenie |
zdac egzamin, aby zostac osobg fizyczng wykonujaca czynnosci agencyjne (OFWCA).

Woéwczas mozna sprzedawac produkty Agro Ubezpieczen.
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Jak ocenia Pan zainteresowanie rolnikdw ubezpieczeniami?

Polska wies jest bardzo zréznicowana - inna na zachodzie kraju, inna w Matopolsce czy na
Podkarpaciu. Obecnie ubezpieczonych jest okoto 4 min ha upraw, co stanowi 40% catego
gruntu ornego w Polsce. Choc to znaczaca liczba, docelowo ubezpieczonych powinno by¢
co najmniej 80% areatu. Niestety, droga do tego celu jest jeszcze daleka. Wcigz to Skarb

Panstwa ponosi znaczng czes$¢ odpowiedzialnosci finansowej za skutki katastrof

naturalnych, takich jak gradobicia, powodzie czy susze.

Co moze sktoni¢ do upowszechnienia ubezpieczen rolniczych?

Swiadomi rolnicy, prowadzacy swoje gospodarstwa jak przedsiebiorstwa rolne, chetnie
korzystajg z ubezpieczen. Majg oni na uwadze bezpieczenstwo zywnosciowe kraju oraz
odpowiedzialnos¢ za zarzadzanie ryzykiem w swoich gospodarstwach. Potencjalne straty,
ktére mogga ponies¢, sg ogromne - obejmuja nie tylko uprawy, ale rowniez zwierzeta, park
maszynowy czy nieruchomosci. Problemem pozostajg mniejsze gospodarstwa, gdzie
ubezpieczenia czesto postrzegane sg jako zbedny wydatek, zwtaszcza ze panstwo
najczesciej udziela pomocy wszystkim rolnikom dotknietym katastrofami, niezaleznie od
posiadania polisy. Ostatnie lata byty petne niekorzystnych dla upraw zjawisk
atmosferycznych, takich jak susze, powodzie, gradobicia czy przymrozki, ktére dotkliwie
dotknety rolnikéw. Takie doswiadczenia zwiekszajg sktonnos¢ do ubezpieczania sie, choc
petne efekty zobaczymy dopiero po zakohczeniu sprzedazy ubezpieczen w sezonie

wiosennym.

Jak ocenia Pan potencjat rynku ubezpieczen rolniczych w Polsce?

Kiedy zaczynalismy wspoétprace z Ministerstwem Rolnictwa, oprdcz nas byto jeszcze trzech
innych ubezpieczycieli oferujgcych dotowane ubezpieczenia upraw. Obecnie firm

ubezpieczajgcych jest dziewiec, co Swiadczy o rosngcej konkurencji. Warto dodac, ze
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ubezpieczenia te sg dotowane przez panstwo w wysokosci az 65%, co sprawia, ze sg
jednymi z najbardziej atrakcyjnych w Polsce.

Agro Ubezpieczenia kojarzone sg gtdwnie z ubezpieczeniami rolnymi. Jakie
jeszcze produkty oferujg Panstwo klientom?

Mamy petng game ubezpieczen: komunikacyjne, nieruchomosci, turystyczne, agro casco,
polisy obejmujace ochrone plonédw w magazynach, a takze ubezpieczenia zwierzat od
choréb zakaznych. JesteSmy liderem w tej ostatniej kategorii - warto nadmieni¢, iz rolnicy
majg mozliwos¢ refundacji sktadek przez ARIMR do 70%. Ubezpieczamy takze samorzady,
miasta i firmy. To pozwala nam budowa¢ zaplecze do realizacji misji upowszechnienia
ryzykownych ubezpieczen upraw rolnych. Mamy tez aspiracje, by zapobiega¢ wykluczeniu
ubezpieczeniowemu na wsiach i w matych miejscowosciach - przez placéwki Poczty

Polskiej jestesmy w stanie dotrze¢ do kazdego miejsca w kraju.

Jakie nowe rozwigzania lub innowacyjne produkty planujg Panstwo
wprowadzi¢ w najblizszym czasie?

Stale rozwijamy ubezpieczenia zwierzat, jak dotad nikt inny nie pochylit sie nad tym
tematem. Jestesmy jedyni w kraju. Zagospodarowujemy te nisze rynkowg, jednoczesnie
doktadajgc staran, by byt to naprawde wysokiej jakosci produkt ubezpieczeniowy,

odpowiadajacy na realne potrzeby rolnikdw.

Jak zmieniajg sie potrzeby ubezpieczeniowe polskiej wsi i jakie wyzwania
stojg przed tym segmentem rynku?

Rolnicy coraz czesciej postulujg ubezpieczenie dochodu, ale aby je wprowadzi¢, konieczne
jest prowadzenie rachunkowosci, co dla wielu gospodarstw wcigz stanowi bariere. PoKi
wiec w gospodarstwach nie upowszechni sie ksiegowos¢, wprowadzenie takiego produktu

bez wykluczenia z niego czesci rolnikéw, nie bedzie mozliwe. Wcigz pracujemy nad
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zwiekszaniem sSwiadomosci ubezpieczeniowej. Przyznaje, ze sprzyjajg nam rowniez
naturalne tendencje, zwigzane z konsolidacjg gospodarstw, ktérych wtasciciele chetniej

korzystaja z polis chronigcych je przed skutkami rozmaitych zagrozen.

Jakie sg dtugoterminowe plany i strategia rozwoju Agro Ubezpieczenia w
kontekscie zmian gospodarczych i klimatycznych?

Naszym celem jest zdobycie 20-30% rynku ubezpieczen rolnych i ugruntowanie naszej
pozycji jako znaczacego gracza na tym rynku. Pracujemy nad usprawnieniami
organizacyjnymi i systemami informatycznymi, a takze rozwojem nowych produktow.
Chcemy zwiekszy¢ udziat w rynku ubezpieczen upraw i nadal rozwija¢ segment

ubezpieczeh zwierzat.

Dziekuje za rozmowe

Radostaw Nosek



