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Przedsiebiorstwo Produkcyjne UNIWERSAL istnieje juz od 1988 roku

| zajmuje sie produkcjg i dostarczaniem na rynek polski i zagraniczny
wentylatorow oraz wywietrznikdéw dachowych. Jakie byty najwazniejsze
etapy rozwoju firmy w tym okresie?

Szczerze méwigc nigdy nie dzielitem tego okresu na etapy wszystko dziato sie ptynnie,
mozemy jednak patrzgc wstecz niejako historycznie dostrzec w naszej dziatalnosci pewne
okresy. Poczatek byt trudny, chociaz emocje, ktére temu towarzyszyty byle petne nadziei i

pozytywnego entuzjazmu, tworzyliSmy ,wreszcie tworzylismy.

Nasza dziatalno$¢ to produkcja wentylatoréw i wywietrznikédw dachowych obecnie jest ich
w naszej ofercie kilkadziesiat, rodzin ,typoszeregowych” jednak poczatek to konstrukcja
pierwszego w Polsce wentylatora dachowego z atestem iskrobezpieczenstwa na
Srodowisko, w ktérym wystepujg pary acetylenu lub wodoru. To byty pierwsze dwa lata
naszej pracy i nie musze ukrywad, ze w koncu gdy to nasze dtugo oczekiwane dziecko

pojawito sie i mozna je byto zaoferowac na rynku, bylismy szczesliwi i dumni.

Nastepne etapy szty po sobie juz bardzo ptynnie, przybywato kolejnych rodzin
wentylatorow a nas cieszyt fakt, ze spotykajg sie z dobrym przyjeciem na rynku. Zawsze
jest to dla nas weryfikacja tego co tworzymy. Projektanci pytali nas przy kazdym spotkaniu
na targach, co nowego - a my za punkt honoru stawialiSmy sobie by umie¢ odpowiedzie¢:

ze powstat nowy produkt.

Kolejny etap to pierwsze wywietrzniki, nie sprawiata nam trudnosci ich konstrukcja.
Rozumielismy dosy¢ dobrze zasady aerodynamiki a chcieliSmy najlepiej jak tylko mozliwe
wykorzystac site wiatru do wzbudzenia ciggu wentylacyjnego w kanale wentylacyjnym.
Przyszedt wiec czas na budowe tunelu aerodynamicznego, w ktérym nie tylko moglismy
sprawdzi¢ wartosci efektywnych podcisnien, ale réwniez ocenic jak kierunek wiatru

zmienia tg efektywng wartos¢ i czy badana konstrukcja nie spowoduje tak czesto
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pojawiajgcych sie ,cofek” w ciggach wentylacji naturalnej w budynkach.

Po bardzo dobrze zakohczonym etapie wywietrznikéw, przyszedt czas na ,,Hybrydy”.
ByliSmy pierwsi w Polsce, ktdrzy ten tak zwany mieszany system wentylacji upowszechnili.
Nasz wentylator Fen byt prekursorem i od niego zaczeta sie przygoda, ktérg nazwat bym
ekonomizowaniem srodkéw wydawanych na wentylacje. Hybryda wykorzystuje warunki
pogodowe: sita wiatru, temperatura sg tymi czynnikami, ktére potrafig by¢
sprzymierzencem ciggu wentylacyjnego w kanatach. Mechaniczna praca wentylatora jest
tym czynnikiem, ktéry przejmuje kontrole nad ciggami wentylacyjnymi dopiero wéwczas,
gdy czynniki natury sg niewystarczajgce. Czuwa nad tym specjalna automatyka, ktéra

réwniez jako projekt autorski powstata w naszych laboratoriach.

Od kiedy i w jaki sposob firma dokonata internacjonalizacji swojej
dziatalnosci? Jaka jest obecnie skala obecnosci firmy na rynkach
zagranicznych?

Internacjonalizacja to chyba dla nas za duze stowo. Praca na rynkach zagranicznych to
dtugi proces. Mielismy Swiadomos¢, ze zarazamy naszymi konstrukcjami rynki, ktére juz
majg swoje priorytety. Udziat Firmy w targach branzowych w Paryzu, Mediolanie,
Frankfurcie, Moskwie czy Pradze dat ten efekt, ze dzisiaj nasze wentylatory s znane na
rynkach Europejskich, zresztg nie tylko w Europie. Mamy réwniez nasze produkty

w krajach tak odlegtych jak Korea Potudniowa. Skala jednak tej obecnosci nie jest obecnie
duza. Nie ukrywam, ze ten obraz wyraznie psujg dziatania wojenne za naszg wschodnig

granica.

Duzo zainwestowaliSmy w te rynki, niestety polityka sporo potrafi napsuc. Sa to te ,czarne

tabedzie” , o ktérych pisat znany ekonomista profesor Taleb. Jestesmy tego Swiadomi .
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uniwersal

Ostatnio firma postanowita odSwiezy¢ wizerunek wprowadzajgc nowe logo
nawigzujace do trzech gtéwnych obszardéw dziatalnosci firmy. W jaki
sposOb odswiezanie wizerunku tgczy sie z podejmowanymi przez firme
dziataniami biznesowymi?

Jest dokfadnie tak jak Pan wspominat. Jest to jeden z elementdéw rebrandingu naszej marki.
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Stare logo nawigzywato do ksztattu naszego pierwszego produktu - wentylatora
DAExC-315. Charakterystyczna koputa byta elementem dominujgcym, przetrwat lata.
Firma jednak zaczeta dziata¢ w trzech sektorach : wentylacji mechanicznej, naturalne;j i
hybrydowej - czas byt wiec nawigzac do tych trzech nurtéw naszego rozwoju i stworzyc
co$ nowego. Z resztg rebranding nie dotyczy tylko loga. Czasy wymuszajg zmiany i chcac
iS¢ z nurtem dalszego rozwoju stale myslimy nad poprawg tego co istnieje a w nowe

produkty wdrazamy nowg wiedze, od tego nie ma odwrotu.

Jakie sg najwazniejsze produkty firmy, o ktdérych mozna by powiedziec, ze
petnig role produktow flagowych? Jak bardzo jest zréznicowane port folio
produktowe firmy?

Porto Folio naszych produktéw jest naprawde duze. Na tyle, ze zdecydowalisSmy sie nasze
wyroby zaprezentowac w postaci 5-cio tematycznego katalogu. Utatwia to i nam i naszym
odbiorcom poruszanie sie w tym gaszczu techniki wentylatorowej. JesteSmy autorami
kazdego produktu nie wyrézniamy zadnego - widzimy jednak, ze rézne sg potrzeby rynku

i w zaleznosci od tego koncentrujemy sie na tej grupie produktowej. Wszystkie produkty
taczy dizajn. Zaraz po parametrach typowych dla dobrze skonstruowanego wentylatora
czyli wydajnosci, akustyce pracy, niskim poborze energii elektrycznej, dizajn jest tym co
nas wyrdznia. Wdzieczne sa tutaj tworzywa ktérych uzywamy. Laminat poliestrowo-szklany
czy materiaty termoformowania daja nam nieskonczonos¢ zastosowan. Moge powiedziec,

ze ograniczeniem jest tylko nasza wyobraznia.

Firma jest laureatem wielu prestizowych nagréd i wyrdznien. Ktére z nich
sg dla przedsiebiorstwa najcenniejsze, zdobyte najwiekszym wysitkiem?

Tak, na przestrzeni ponad 35 lat istnienia, nazbierato sie ich sporo. Cenimy je wszystkie.
Jestesmy szczesliwi gdy biorgc udziat w konkursach nasz produkt jest laureatem. Jest to

przypieczetowaniem potwierdzajagcym ze idziemy dobrg droga, drogg jakosci estetyki
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i wysokich parametrow technicznych naszych produktéw. Jestesmy potrojnym laureatem
konkursu Teraz Polska i to Godto promocyjne dzisiaj cenimy najbardziej. Musze tez dodac,
ze otrzymujgc tak wazne wyrdznienie, otrzymujemy réwniez bodziec do dalszego
ulepszania tych produktéw, ktore juz sg na naszych pétkach magazynowych. Kazde
wyroznienie jest réwniez powodem, ze nasza sprezyna kreatywnosci nakreca sie jeszcze
mocniej i czesto bywa tak, iz wracajac z kolejnej Gali ze statuetkg w reku, juz myslimy
nad nowym produktem.

Prosze wymieni¢ najwazniejsze przedsiewziecia inwestycyjno rozwojowe
planowane przez Uniwersal w najblizszym czasie.

Nie chciatbym zdradzac wszystkich szczegdétow, moge tylko dodac, ze nie zatrzymujemy
sie w rozwoju. Mamy juz dzisiaj w naszych biurach projektowych gotowe prototypy
urzadzen, ktére wdrozymy w 2024 roku. Staty nacisk ktadziemy na wspétprace z
projektantami. Planujemy réwniez mocno zewrzec¢ szeregi z naszym partnerem - Firmg
Schiedel i dostarczac jej produktéw do systemu Multivento. Dziatania te to pewnego
rodzaju symbioza - Uniwersal produkuje i dostarcza urzadzenia Partnerowi wspierajac go
technicznie i merytorycznie. Partner wdraza te produkty do swojej oferty handlowej i
oferuje na rynku. Tu nie bedziemy niczego zmienia¢, nasza dewiza to znalez¢ trwate

biznesowe zwigzki i stale o nie zabiegac i dbac.



