
Czy brak wiedzy o ESG naraża przedsiębiorstwa na finansowe
sankcje?

Zrównoważona transformacja gospodarki zyskuje na
znaczeniu, a inwestycje ekologiczne stają się nie
tylko moralnym, ale i biznesowym obowiązkiem. W
odpowiedzi na potrzeby Unii Europejskiej w zakresie
zrównoważonego rozwoju, dyrektywa CSRD
(Corporate Sustainability Reporting Directive)
narzuca na przedsiębiorstwa nowe standardy
raportowania ESG, które obejmują kwestie
środowiskowe, społeczne oraz ładu korporacyjnego.

Standardy te wprowadzają szczegółowe wymogi dotyczące transparentności oraz wpływu
firm na otoczenie. Dla przedsiębiorców oznacza to konieczność dostosowania się do
nowych regulacji, co może być zarówno wyzwaniem, jak i szansą na umocnienie swojej
pozycji rynkowej.
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Raportowanie ESG – nowy wymóg dla firm

Dyrektywa CSRD wprowadziła standardy ESRS (European Sustainability Reporting
Standards), zastępując dotychczasowe, dobrowolne normy raportowania pozafinansowego.
Zmiana ta ma na celu podniesienie jakości i dostępności danych dotyczących wpływu
przedsiębiorstw na środowisko, a także ułatwienie ich porównywania. ESRS obejmuje
zestaw 12 standardów, w tym wymagania ogólne i przekrojowe (ESRS 1 i ESRS 2) oraz
standardy tematyczne. Dzięki szczegółowym wytycznym, raporty będą miały
zharmonizowaną strukturę, co znacząco uprości ich analizę.
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Zgodnie z dyrektywą, od 2024 roku obowiązek raportowania ESG objął największe firmy,
zaś od 2025 dołączą do nich duże przedsiębiorstwa zatrudniające powyżej 250
pracowników. W kolejnym roku wymogi te obejmą także małe i średnie przedsiębiorstwa.
Dla firm działających poza UE, ale osiągających znaczące przychody na jej terenie,
raportowanie stanie się obowiązkowe od 2027 roku. W praktyce oznacza to, że tysiące
przedsiębiorstw w Polsce będzie musiało przystosować się do nowych wymogów, co wiąże
się z koniecznością opracowania systemów zbierania danych, analizowania wpływu
działalności na środowisko oraz monitorowania realizacji założeń ESG.

Dostosowanie się do standardów ESG to nie tylko wymóg formalny, ale i realna szansa na
wzrost konkurencyjności. Firmy spełniające wytyczne ESG stają się bardziej atrakcyjne dla
inwestorów, klientów oraz partnerów biznesowych, którzy coraz częściej preferują
współpracę z podmiotami odpowiedzialnymi społecznie i ekologicznie. Brak wiedzy o ESG
może prowadzić do sankcji finansowych oraz pogorszenia pozycji rynkowej – inwestorzy i
banki zwracają uwagę na podejście firm do kwestii klimatycznych, a także na ich
zaangażowanie w transformację ekologiczną.

„Wiele firm wciąż nie dostrzega, jak istotne są standardy ESG i często

traktuje je jako zbędny wydatek lub biurokratyczny wymóg. Brak

świadomości skutkuje opóźnieniami we wdrażaniu rozwiązań, które nie tylko

przyczyniają się do zmniejszenia śladu węglowego przedsiębiorstwa, ale

mogą zwiększyć ich atrakcyjność w oczach inwestorów i klientów.” – Paweł

Ryglewicz, Director of Regulatory Affairs, Sunly

Współczesny rynek stawia przed przedsiębiorstwami wyzwania, które wykraczają poza
tradycyjne wskaźniki ekonomiczne. Europejski Zielony Ład oraz unijne standardy
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raportowania kładą nacisk na transparentność oraz zmniejszenie emisji gazów
cieplarnianych. Dostosowanie się do tych wymagań może przynieść firmom
długoterminowe korzyści, w tym lepszy dostęp do kapitału oraz wyższe wskaźniki
reputacyjne. Klienci i partnerzy biznesowi zwracają uwagę na to, czy firma korzysta z
zielonej energii oraz jakie ma podejście do ekologii, co może wpływać na lojalność klientów
oraz przyciąganie talentów.

Umowy PPA pomagają firmom osiągnąć ich cele związane z ESG

Jednym z kluczowych rozwiązań wspierających firmy w ich transformacji ekologicznej są
umowy typu Power Purchase Agreement (PPA), czyli długoterminowe kontrakty na zakup
energii odnawialnej bezpośrednio od jej producenta. Umowy PPA są narzędziem dla firm,
które chcą nie tylko dostosować się do nowych wymogów, ale także budować
konkurencyjność dzięki zielonej energii. Tego rodzaju umowy zabezpieczają firmę przed
wahaniami cen energii, zapewniając stabilność finansową na wiele lat, co jest szczególnie
istotne w czasach gospodarczej niepewności.
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Firmy, które decydują się na zakup energii z odnawialnych źródeł, zyskują przewagę w
zakresie stabilności cen oraz wzmacniają swój wizerunek odpowiedzialnego partnera
biznesowego. Wybierając PPA, przedsiębiorstwa mogą skutecznie zmniejszyć swój ślad
węglowy i spełnić unijne standardy ESG. Dzięki temu umacniają swoją pozycję na rynku
oraz stają się bardziej atrakcyjne w oczach inwestorów i klientów, którzy poszukują
odpowiedzialnych partnerów biznesowych. Co więcej, PPA stanowią doskonały fundament
do realizacji długofalowych strategii klimatycznych i stają się wyrazem zaangażowania w
walkę ze zmianami klimatycznymi.

Zielona energia dla małych i dużych firm

Przejście na zieloną energię to nie tylko kwestia wizerunkowa – coraz częściej jest to
wymóg rynku i regulacji. Mniejsze przedsiębiorstwa również mogą czerpać korzyści z
umów PPA, które pozwalają im pozyskać zieloną energię na stabilnych warunkach, a także
przygotować się na przyszłe wymogi związane z raportowaniem ESG.
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Wdrożenie ESG wymaga od przedsiębiorstw nie tylko działań zgodnych z wytycznymi, ale
także zrozumienia korzyści płynących z ekologicznych inwestycji. Wielu przedsiębiorców
obawia się, że przejście na OZE może wiązać się z dodatkowymi kosztami, tymczasem
coraz wyraźniejszy jest trend spadku cen energii odnawialnej. Przedsiębiorstwa, które
inwestują w zieloną energię, zyskują lepsze warunki finansowania oraz przyciągają
inwestorów zainteresowanych długofalowym wzrostem w zgodzie z zasadami
zrównoważonego rozwoju.



Czy brak wiedzy o ESG naraża przedsiębiorstwa na finansowe
sankcje?

„PPA to długoterminowe kontrakty na zakup energii bezpośrednio od jej

producenta. Umowy te mogą obowiązywać przez wiele lat, często nawet do

20. Podpisanie umowy PPA daje firmom szereg korzyści, m.in. oszczędność i

mocny krok w stronę ekologicznej transformacji. Długoletnia umowa

gwarantuje stabilność cenową. Energia z OZE, oferowana w ramach umowy

PPA, jest sprzedawana po ustalonej wcześniej cenie, co chroni firmę przed

nagłymi wzrostami cen na rynku. W czasach gospodarczej niepewności to

ogromna zaleta.” – Łukasz Frydrych, Head of Sales, Sunly

Dzięki współpracy z dostawcami energii odnawialnej, firmy mogą lepiej dostosować się do
zmian regulacyjnych i wymogów swoich partnerów biznesowych. Włączenie zielonej
energii do strategii firmy nie tylko pomaga budować reputację odpowiedzialnego partnera,
ale także umożliwia dostęp do nowych rynków i preferencyjnych warunków finansowania.

Nowe wytyczne, takie jak standardy ESRS, stanowią realną szansę dla firm na
wzmocnienie swojej pozycji oraz budowanie wizerunku odpowiedzialnego partnera. Firmy,
które wcześnie podejmą działania proekologiczne, nie tylko zyskają na konkurencyjności,
ale także przyczynią się do realizacji unijnych celów klimatycznych, stając się inspiracją dla
innych i fundamentem zrównoważonej gospodarki.


