Unimot inwestuje w sie¢ stacji paliw AVIA i w nowe technologie
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Prezesem spotki UNIMOT S.A jest Pan od stycznia
2018 roku. Jakie gtowne cele stawiat Pan sobie
obejmujac te funkcje i w jakim stopniu udato sie je
Panu zrealizowac?

Skupitem sie woéwczas na stworzeniu w Polsce nowej sieci stacji paliw pod marka AVIA.Jest
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to dla mnie bardzo ciekawe wyzwanie w obszarze, w ktdrym przez wiele lat odnositem
sukcesy, reprezentujac krajowe koncerny paliwowe. Obecnie z satysfakcjg moge przyznac,
Ze W Ciggu szesciu miesiecy udato nam sie uruchomié¢ 7 nowych stacji AVIA i podpisac
kilkanascie nowych umow partnerskich. Obecnie pod tym brandem dziatajg 22 stacje.
Rownolegle przygotowywalismy UNIMOT do dynamicznego rozwoju w tym sektorze, czyli
zwiekszaliSmy kompetencje, szkolilismy pracownikéw, wdrazalismy nowe systemy
usprawniajgce prace. Licze, ze do konca biezacego roku uda nam sie uruchomic 50 stacji

AVIA,a na koniec 2020 r. bedziemy dysponowac siecig 100 stacji w Polsce.

Spotka UNIMOT jest rowniez od niedawna notowana
na Gietdzie Papierow Wartosciowych. Prosze
przedstawic¢ korzysci jakie osiagneta firma wchodzac
na rynek kapitatowy. Jak duze srodki udato sie
pozyskac¢ od inwestordow?

UNIMOT S.A. jest notowany na GPW od marca 2017 r. Wczesniej, przez 5 lat, akcje Spotki
byty uplasowane na rynku NewConnect. W wyniku emisji nowych akcji, Spotka pozyskata
96,6 min zt netto, ktére efektywnie wykorzystuje na intensyfikacje hurtowej sprzedazy
paliw, inwestycje w nowoczesne technologie (aplikacja Tankuj24) oraz wprowadzenie do
Polski nowego brandu - franczyzowej sieci stacji paliw AVIA. Obecno$¢ w gronie spétek
notowanych na gtdwnym rynku GPW jest nie tylko duzym wyrdznieniem, ale

potwierdzeniem naszej najwyzszej wiarygodnosci biznesowej i transparentnosci.

Od poczatku 2017 r. Spotka buduje siec stacji paliw
pod marka AVIA na podstawie umow franczyzowych
typu master franchising. Jak ten model biznesowy
sprawdza sie w praktyce? Czy umozliwia on rowniez
rozwdj firmy na rynkach zagranicznych?
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AVIA to nie jest zwykta sie¢ franczyzowa. To stowarzyszenie, idea, ktéra pozwala
uczestnikom sieci poczu¢, ze buduja ja takze dla siebie. Naszg przewaga konkurencyjng
jest m.in. duza swoboda, jakg dajemy naszym partnerom, niczego nie narzucamy. Jako
jedyna sie¢ w Polsce dopuszczamy mozliwos¢ tzw. dualnego brandingu, czyli obok logo
marki AVIA na wiacie i pylonie stacji moze sie znalez¢ marka wspétpracujgcego z nami
przedsiebiorcy, znana na lokalnym rynku. Dzieki temu klient widzi identyfikacje ze znang
siecig, ale jednoczesnie ma swiadomos¢, ze wcigz tankuje u tego samego przedsiebiorcy,
ktérego zna i szanuje od lat. Z kolei, wtasciciel stacji ma dzieki temu przekonanie, ze nie
traci tej bazy klientow, ktéra zbudowat przez lata. Tego rodzaju model planujemy tez

wdrozy¢ na rynkach zagranicznych.

Jak Pan ocenia poziom merytoryczny niedawnej
Konferencji Wallstreet Karpaczu? Jakie wnioski
ptynace z tej konferencji sa dla Pana najbardziej
interesujace?

Bardzo pozytywnie odbieram tegoroczna Konferencje WallStreet. To doskonata mozliwosc
bezposredniej, otwartej rozmowy z inwestorami i poznania ich oczekiwan. Zwtaszcza Targi

Twoje Inwestycje byty dla nas bardzo cennym doswiadczeniem w zakresie wymiany opinii.



